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= Peter Ryhmer

Historien om Askjaer A/S begyndte i 1964, da
Jakob Askjeer skovede ratrae og klippede

Y pyntegrgnt. | 1984 tradte sgnnen, Lars, ind

i virksomheden, og deres falles satsning pa egenpro-
duktion af juletraeer og pyntegrgnt startede med plant-
ning af seks hektar rgdgran og nordmannsgran. Askjser
A/S er en familieejet virksomhed, hvor far og sgn hver
ejer 50 pct.

”Min far, der blev 82 i ar, arbejder stadig 40-50 timer hver
uge. Han udfgrer opgaver, som ellers ville kraeve ansatte,
men min far bliver jo ikke ved for evigt,” konstaterer Lars
Askjeer, der i dag har fuldtids- og ssesonarbejdere fra
Danmark, Litauen og Rumaenien.

Mens Lars og jeg taler, triller en traktor ind pa forpladsen
med far Jakob i fgrerhuset. Og selvom vi prgver, vil han ikke
foreviges pa et billede med far og sgn - dertil er han alt for
beskeden.

Firmaet Askjeer rader over et antal eiendomme, som alle er
placeret indenfor en radius af 10 km fra "hovedkontoret” i
Baekke. | Beekke dyrkes nordmannsgran, og en lille kilome-
ter derfra finder man laessepladsen, hvor Lars’ foraeldre bor,
og hvor der er rgdgran, nordmannsgran og planteskole "til
eget forbrug”.
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Askjeer A/S eksporterer store maengder rgdgran til Sverige og Finland.

Kebmaend

Lars Askjeer er en beskeden mand, men i sin praksis er far
og sgn kebmaend efter de gode gamle dyder. Virksomhe-
den drives med en stor portion snusfornuft, og der investe-
res ikke i jord, bygninger eller maskiner, fgrend pengene er
pa bogen. Man har valgt at opbygge virksomheden gradvist
uden at patage sig ungdig risiko, sa en solid gkonomisk
base kan modsta turbulente perioder.

"Vi har vaeret sa mange ar i branchen, sa vi ved, at det gar
bade op og ned. Vi driver en sund virksomhed, og det giver
luft til at procesoptimere og mulighed for at prgve nye ting
af. Det kan bade veere formklipning af nordmannsgran eller
en halvering af ggdningsmasngden uden at sta tilbage med
gule juletraeer”

Vores filosofi er, at hvis man ikke
udvikler sig, sa afvikler man og star stille.
Lars Askjeer

Og tilbage i 2010, da IPads kommer til Danmark, bruger Lars
Askjeer maneder pa at udvikle et system, der kan flytte rele-
vante dokumenter fra den stationaere PC til den mobile
enhed. Missionen lykkedes, og pa bade laesseplads og pakke-
maskine har medarbejderne ikke brugt papirer i over et arti.
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Lars Askjeer satser pa, at de svenske og finske kunder tager
Baeredygtige naturtraeer til sig i den kommende saeson.

"Vores filosofi er, at hvis man ikke udvikler sig, sa afvikler
man og star stille,” konstaterer Lars Askjeer.

Ved besgget kom denne artikels forfatter til at taenke pa
IKEA-stifteren Ingvar Kamprad, der i sine unge dage solgte
ure til urmagere i Stockholm. Der var importforbud, men en
Gunnar Jansson havde lovet Ingvar, at han kunne kgbe af
deres lager. Gunnar var en mand i halvtredserne, og han til-
bgd Ingvar nogle ure til 55 kroner stykket. Det havde Ingvar
ikke rad til, og anmodede om lidt forstaelse - Ingvar var
ung og ville sa gerne vaere forretningsmand. Gunnar gav
sig en smule og sagde all right, kammerat, du far dem for
52 kroner i stedet. Der bliver ikke meget tilbage s, sagde
Ingvar, men s siger vi det. Det fik Gunnar til at tage sin
tykke cigar ud af munden, og sa sagde han: Unge mand, du
bliver aldrig forretningsmand. Hvis du fgrst siger, at du kan
betale 50, nar jeg siger 55, sa kan du ikke acceptere 52 uden
fgrst at have prgvet at byde 50 kroner og 50 gre. For du skal
lere dig én ting i forretninger, og det er, at en tigre pa pri-
sen, kan betyde alt.

Det fgrste maskinkgb var en brugt benzindrevet rgd Ferguson
ME35 fra 1971. Sidenhen er maskinparken udvidet betydeligt,
og bestar i dag bl.a. af to JUTEK portaltraktorer, et tocifret
antal traktorer, bundklippere, faeldere, formklippere,
tagesprgjter og gpdningsspredere.

Sidste saeson er gdet bedre end de senere ar, og Lars Askjaer

forventer, at man i den kommende saeson igen begynder at
kgbe traeer udefra pa grund af det faldende udbud.
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Eksportsucces i Norden

Siden sin spade begyndelse har Askjaer A/S eksporteret til
grossister og stadepladser primaert i Sverige og Finland ved
hjeelp af mund-til-mund-markedsfgring.

"Vi far vores kunder gennem anbefalinger eller netvaerk. Jeg
kan huske, at der for 25 ar siden kom en ung hvalp fra Fin-
land til Danmark for at kigge pa traeer, og han er stadig
kunde den dag i dag,” siger Lars Askjeer, der pa naeste man-
dag igen rejser til bade Finland og Sverige.

Som bekendt eksporterer Danmark store mangder rgd-
gran til Sverige. Svenske forhandlere og forbrugere kender
dansk juletraesproduktion for traeer af hgj kvalitet til konkur-
rencedygtige priser. Selvom Sverige selv producerer jule-
traeer, er der stadig efterspgrgsel efter specifikke typer eller
stgrrelser af trecer, som de ikke selv dyrker i tilstreekkelige
maengder. Danmark og Sverige har historisk set haft taette
handelsforbindelser, hvilket ggr det nemt og gkonomisk
fordelagtigt for danske producenter at eksportere rgdgran
over sundet.

”| Sverige er salget koncentreret omkring storbyerne Stock-
holm og Goteborg, mens salget i Finland breder sig ud over
det meste af landet,” forklarer Lars Askjeer.

Finland er ogsa en betydelig producent af redgran juletraeer
med en lang tradition for skovbrug og juletraesproduktion,
som bidrager til landets pkonomi og beskaeftigelse, iseer i
landdistrikterne.

"Sverige og Finland har mange stadepladser. Vi transporte-
rer rgdgran og nordmannsgran i forskellige hgjder specifikt
pa lastbiler med aflaesningsretur, sa de far det hele i én lgs-
ning og i en kvalitet, der eriorden,” siger Lars Askjeer.

Askjeer mener, at Danmarks eksport af juletracer og pynte-
gront til de nordiske lande har ndet sit maksimum, da vi
over en arraekke har etableret solide aftaler.

I 2022 eksporterede Danmark 10,2 millioner afskarne jule-
traeer, hvoraf eksporten til de nordiske lande udgjorde 8%
med Sverige som stg@rste aftager (Naledrys 126).

Ikke den store forskel

Hos Askjeer er juletraeerne konventionelt dyrket med han-
delsg@dning, sa traeerne far de ngdvendige naeringsstoffer
til veekst og udvikling. Topskudsreguleringen foregar med
TopStop tang og til ukrudtsbekaempelse bruges som
udgangspunkt kun Roundup via afskaermet sprgjtning.

Ifplge Lars Askjeer er der ikke den store forskel i produktions-
omkostningerne pa rgdgran og nordmannsgran, selvom
man ikke sidder med de store regneark og vurderer pa
decimaler om noget kan betale sig.

"Rgdgran vokser lidt hurtigere, men vi har de senere ar haft
problemer med svampeangreb, sa udtaget blev ikke sa stort
som gnsket. Lus er heldigvis sjeldent i rgdgran, men nar



det forekommer, er vi ngdt til at sprgjte for det. Sidst vari
saeson 2023, men oftest gar der 7-8 ar imellem hvert
angreb.”

Lars Askjeer oplever generelt en lidt stgrre udnyttelsesgrad i
nordmannsgran, fordi rédgran i darlig kvalitet stort set er
umulig at saelge.

Mere kontrol

Hos Askjeer A/S er man bade certificeret med GLOBALG.A.P.
og Baeredygtige naturtraeer, hvoraf sidstnaevnte er en gratis
certificeringsordning for medlemmer af Danske Juletraeer.
Den bygger pa de strenge danske regler pa isaer miljpomra-
det, som i mange henseender er mere restriktive end i
resten af Europa. Hos Askjaer har man vaeret certificeret
med Baeredygtige naturtraeer siden marts 2023.

Mens der endnu ikke har veeret den store respons pa
Baeredygtige naturtraeer, har en reekke finske kunder for
ar tilbage forlangt, at virksomheden er GLOBALG.A.P. cer-
tificeret.

"Mine kunder har ikke rigtig brugt Baeredygtige naturtraeer
endnu, men nu skal jeg mgdes med dem igen, og sa kom-
mer der maske hul igennem pa brugen af etiketter. Koncep-
tet er overordnet set fornuftigt, men jeg kunne godt gnske
mig noget kontrol - at vi, der er tilknyttet ordningen, ogsa
efterlever de krav som konceptet indebaerer.”

Og hos Danske Juletraeer er man klar til at handle pa gnsket.

"Vi er pa vej med bade en intern og en ekstern audit, hvor
Baeredygtigt naturtrae certificerede medlemmer laver
egenkontrol, sa vi sikrer, at kravene overholdes. Samtidig vil
Danske Juletraeer foretage stikprgvevis kontrol pa anmeldte
bes@gg hen over dret,” siger branchedirektgr Claus Jerram
Christensen, der samtidig understreger, at ordningen fort-
sat er gratis for alle medlemmer.

Generations- og ejerskifte

Der er ingen tvivl om, at vi som branche bgr have et stgrre
fokus pa generations- og ejerskifte. Producenterne bliver
aeldre og zeldre, og selv om vi er et sejt folkefaerd, lever vi
ikke evigt. Derfor skal vi i gang med at taeenke nyt.

Som hos Askjeer er far til sen-generationsskifter ikke laen-
gere det normale, og indenfor f.eks. dansk landbrug er ejer-
skifter inden for familien siden 2011 kun sket i 10-20% af alle
ejerskifter.

"Vi har taenkt — og taenker stadig — meget over det, men
min far og jeg har ikke fundet en lgsning. Det kan godt
vaere, at den ene af mine to spnner maske kan overtales om
10 ar, men begge drenge har gode jobs i Kgbenhavn, sa det
er langtfra sikkert. Og jeg kan sagtens forsta, hvis ingen af
demvil, nar den tid kommer”.

Om fremtiden for dansk juletraesproduktion er 56-arige
Lars Askjeer en glad optimist. Selvom han forudser, at Dan-

Den rigtige plante
Pa det rigtige sted
Pa det rigtige tidspunkt
Til den rigtige pris
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mark over arerne kan risikere at tabe markedsandele, fordi
vi ikke tidsnok formar at generationsskifte, sa tror han pa, at
vi som branche nok skal finde nogle holdbare Igsninger.

Vi rejser os fra bordet, starter bilen og kgrer ud for at kigge
pa juletraeer og klippegrent. Lige udenfor Vorbasse, midt pa
en vindblaest mark, med rgdgran til hgjre og et maskin-
depot i ryggen, ringer Lars Askjzers telefon. Han tager den ikke,
men ringetonen er Gasolins legendariske "Da jeg gik ud
over Langebro en tidlig mandag morgen”. Jeg giver hand,
takker for besgget, og vender snuden mod den dobbelt-
fagede klapbro, som forbinder Amager med fastlandet.
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Askjaer A/S
Hejnsvigvej 6, 6622 Baekke
TIf. 21767886

Mail: lars@askjaer-as.dk
Web: askjaer-as.dk
Facebook: /Juletraeer
Instagram: /askjaeras.dk/

4 Virksomheden ejes af Jakob og Lars Askjeer.

4 +200 ha med en 50/50 fordeling mellem rgdgran og
nordmannsgran.

4 Eksport af juletraeer til Sverige, Finland, Rumaenien,
Litauen og Holland.

4 Eksport af klippegrgnt til Tyskland og salg til danske
kirkegarde.

4 Klippegrgnt: Bjergfyr, redgran, omorika, nobilis og
nordmann.
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